
●内容・申込書は裏面にあります。　●創業塾は有料となります。
●定員になり次第、締め切らせていただきます。ご了承ください。
●創業塾は「特定創業支援事業」です。

酒田商工会議所 経営相談課 〒998-8502 酒田市中町二丁目5-10

主催／酒田商工会議所
共催／酒田市

TEL.0234-22-9311／FAX.0234-22-9310　mail：mail@sakata-cci.or.jp
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9:30～16:30 合計 5 回

5 日間

時　間

20名
●9月15日㈰は希望制による、
　個人面談となります。

●駐車場は有料となりますので、各自でご精算をお願いいたします。

定　員

酒田産業会館（酒田市中町2-5-10）

受講修了者※は、以下の特典を
受けることができます。

会　場

●交流会会費は別途となります。

※全8講座中6講座以上を受講した方

■酒田市開業支援補助金の審査時に加点
■県融資制度（開業支援資金）での金利の優遇等

参加費 5,000円
税込

創業塾OB・OGによる創業談
8/24

土

9/7
土

資金計画と融資制度について
日本政策金融公庫酒田支店 融資課長 石井　高明氏

8/24土

8/31土

9/  7 土

9/14 土

9/15 日
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新規創業または
独立開業を志す方

ビジネスプラン
作成の基礎知識を

習得したい方

開業後間もない方

ビジネス・コア・コンサルティング代表／中小企業診断士

坂本　篤彦氏

さ　か も　と あ　つ ひ　こ

1987年、日本マクドナルド入社。1991年より東京商工会議所に入
所。同会議所ベンチャー支援センターにて、ベンチャー企業の事業
展開支援や、中小企業のM&Aサポート事業の企画・立案および事
業運営に携わる。平成14年にビジネス・コア・コンサルティングを設
立し、創業・ベンチャーの事業展開支援など実践型のコンサルティ
ングを展開している。

講　師

お申し込み・お問い合わせ



創業塾2019
第1講

回　数 テ　ー　マ 主 な 内 容日　程

8/24［土］

＜創業の心構え＞

申
込
方
法

◎9/14㈯の講義終了後、受講者同士の親睦を図るため交流会を開催します。講義初日8/24㈯にあらためてご案内させていただきます。
◎講義内容が変更になる場合もございます。　◎長時間の講義のため、普段着でご参加ください。
◎駐車場は有料となります。各自でご精算をお願いします。

ご氏名
性　別 男・女 年　齢 歳

ご住所

（ご自宅）

TEL

〒

FAX

E-MAIL

現在の職業 ①会社員（派遣社員・公務員等含む）　②経営者・会社役員・自営業　③専業主婦　④学生　⑤パート・アルバイト等　⑥無職

①サービス業　②卸・小売業　③飲食業　④製造業　⑤建設業　⑥その他（　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　）

※本書に記載いただいた個人情報につきましては、各種連絡・情報提供のために利用するほか、受講者の実態調査・分析のために利用することがあります。

　また追跡アンケートなど、創業支援策などの充実を目的としたアンケートを送付する場合があります。

創業希望
業　　種

（フリガナ）

お申し込み／お問い合わせ

【酒田商工会議所経営相談課】

TEL.0234-22-9311　FAX.0234-22-9310
mail：mail@sakata-cci.or.jp

FAX.0234-22-9310
酒田商工会議所「創業塾2019」受講申込書

創業に必要な「アントレプレナーシップ（起業家精神）」とは？
・講座の進め方と基本ポリシー ・創業者に求められる“ミッション”

・創業者に必要な“三種の外部人材” ・“ビジョン”の重要性　ほか

第２講 ＜事例紹介と意見交換＞
創業事例に学ぶ、失敗しない創業のツボ

・当創業塾OB・OGによる創業体験談 ・いかに事業を立ち上げたのか
・トーク・セッション「創業時の困難の突破口」
・創業者と受講者との意見交換　ほか

第３講

8/31［土］

＜現状分析と課題把握＞
事業アイデアの固め方　～ 創業者に求められる発想 ～

・自身の経験・能力の棚卸 ・経営環境の変化をどう捉えるか？

・ビジネスチャンスの活かし方 ・ＳＷＯＴ分析の有効活用法　ほか

第４講 ＜経営資源のマネジメント＞
ヒト・モノ・カネ・情報の有効活用法

・経営資源のマネジメントの重要性 ・顧客とのリレーションシップづくり

・人的資源の有効な活性化 ・ビジネスゲーム演習　ほか

第５講

9/7［土］

＜経営戦略とマーケティング＞
他社に差をつける“売れる仕組みづくり”

・経営戦略の着眼点 ・創業期のマーケティング展開

・販路開拓のツボと実践手法 ・製品コンセプトの明確化　ほか

第６講 ＜企業の数字と資金調達＞
押さえたい企業の数字のツボと資金調達の考え方

・会計の考え方と数字の見方 ・資金調達にかかる基本的知識

・押さえたい資金繰りのポイント ・中小企業施策の有効活用法　ほか

第７講

9/14［土］

＜ビジネスプラン策定＞
ビジネスプラン策定のための基礎知識

・創業ビジネスプランの目的 ・プラン策定に必要な要素

・“６Ｗ２Ｈ”によるチェックポイント ・経営戦略への落としこみ　ほか

第８講 ＜講座のまとめ＞
プランコンセプトの表明と総まとめ

・創業プランサマリーシートの作成 ・プレゼンの重要性とポイント

・ビジネスプランのコンセプト発表 ・更に事業を発展させるには…　ほか

個別面談9/15［日］ 希望制による個人面談 ※講座開始後に申し込み受付

「受講申込書」にご記入の上、郵送または

FAXにてお申し込みいただくか、電話・

メール等で右記までご連絡ください。

※切り取らずにFAXしてください。

当塾は経営の原理・原則を踏まえつつ、実践的な内容
を重視し、成功・失敗事例から生きたノウハウを習得、
またグループワークにより“気付き・体感”を得ること
で、みなさまのビジネスプランを練り上げていきます。
奮ってご参加ください。


